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私はアパレル業界を目指して就活をしていました。当社に決めたのは、人数の少ない会社だったので若い時から裁量権を持っ
て仕事に取組むことができると考えたためです。実際自分の仕事はほぼ自分の裁量で仕事をさせてもらっています。
当社の営業の仕事は、まず当社の商品を販売していただく専門店を開拓することから始まります。もともと会社として取引が
あった専門店様意外に自分でも新しい取引先を開拓します。私は関西出身ですが、たまたま担当しているお客様が関東で多く
なり、関東を中心に活動しています。会社から細かい指示命令を受けることはあまりありません。自分でイベントを企画し、
お客様に提案して、お客様と一緒に商品を販売します。
最初は先輩に同行して仕事のやり方を覚えます。仕事の流れ自体はそんなに難しくないので心配しないでください。一通り仕
事の流れを覚えたら、一人で動くようになります。当社の製品をお客様に紹介し、イベントを組んで専門店様と一緒にコート
やバックを販売します。２～３年目になると海外に出張し、商品の仕入れにも関わります。海外の展示会でヨーロッパの中小
ブランドを開拓し、日本向けにアレンジしてもらって輸入します。一つ数十万から数百万円の商品です。自分で企画した商品
が販売でき、それをお客様が使ってもらっているところを見た時が一番やりがいを感じます。
あなたはどんな形で仕事をしたいですか？当社の営業職は個人商店のようなものなので、仕事のスケジュールから休みまで自
分で決めることができます。会社の商材はコートとバックが中心ですが、それ以外の商材も自分で調達して販売することも可
能です。当社であれば自分で考えて商売することができます。就活をきっかけに将来の働き方を考えてみませんか？終身雇用
が崩壊している今、会社をあてにする働き方は安定しないと私は思っています。当社は会社からああしろこうしろと細かいこ
とは言われません。私が入社した当時の先輩も今は独立しています。自分で考えて商売したいと思っている人にはうってつけ
の環境の会社ですよ。

関東を中心にビジネスを展開中です
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                                  商品企画から販売までトータルに関わる

　Lilian はヨーロッパのブランドを中心に当社が直接交渉をして、日本向けの商品を作ってもらい
ます。商社などを通さず直接、各メーカーと取引をしているので自分たちの企画で商品を作ること
ができます。お客様の細かい要望に対応して、セミオーダーの商品を作ることもありますが、これ
もメーカー直で取引しているからできることで、お客様から喜ばれています。TRIVANDRUMもお
客様から直接ブランド品を買い取り、ネットを通じて直接お客様に販売をしています。我々の商売
はお客様と直接です。ファッション流通の川上から川下まですべてに関わります。

                                  自分でお客様を作っていく
　当社のビジネスの柱である Lilian は特にこの要素が強いビジネススタイルです。残念ながら
TRIVANDRUMはネットビジネスなため、お客様と直接顔を合わせる機会は少ないです。さてお客
様と成り得るブティックや専門店は会社が提供します。そこに商品を持ち込み、販売のためのイベ
ント企画を提案し、そのお客様と一緒にエンドユーザー様に商品を販売していきます。どうやった
らお客様に喜んでもらえるかを考え、他社では断るセミオーダーの依頼にも対応していきます。毎
月イベントを開催したいというお店から年に１～２回開催のお店まで様々ですが、お店のオーナー
様にかわいがってもらい、エンドユーザー様に顔と名前を憶えてもらったら最高です。あなたから
商品を買いたいというお客様を作っていきましょう。

                                   活躍のステージは日本全国。自分の好きな地域で働けます
　TRIVANDRUMの営業はあまり動きませんが、Lilian の営業は全国のお客様の店舗をまわってい
ます。だから会社にはあまり戻りません。基本的な報告や相談はメールと電話。スケジュールもす
べて自分でくみます。営業をかけていくエリアも自由なので、例えば九州出身だとか九州が好きと
いう方は、九州方面のお客様を優先的に営業し、そちらでお客様の基盤を作って、将来九州に拠点
を持ってそこで仕事をしてもらうという働き方ができます。しかも遠い将来ではなく４～５年で実
現可能です。当社の社員として働いていてもいいし、独立した代理店として働くこともできます。
　当社の商材にこだわることなく違う商材を引っ張ってくることもできるし、今は取引していない
百貨店や量販店などに販売先の幅を広げていくことも可能。自由にビジネスに取組めます。

万方のビジネススタイル

自分でビジネスを創り出そう。


